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E-MAIL MARKETING

Generovani predmétu e-mailu

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Napsal jsem prodejni e-mail [vlozte cely text e-mailu nebo jej strucné
popiste]. Vymysli pfedmét tohoto e-mailu, ktery je [definujte pridavné
jméno] a [definujte dalsi pfidavné jméno].

Nas [definujte produkt nebo sluzbu] je dokonalym feSenim [definujte
problém], se kterym se potykd mnoho naSich zakaznik. Nabizi [prvni
benefit], [druhy benefit] a [tfeti benefit], diky nimZ je pro [definujte
cilovou klientelu] nezbytnosti. NapiS prodejni e-mail, ktery vyzdvihuje
produkt/sluzbu a vybizi zakazniky k akci.
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Uvadime na trh [definujte produkt]. Je urden pro [definujte cilové
publikum]. Toto jsou tfi hlavni funkce/vyhody: [prvni benefit], [druhy
benefit], [tFreti benefit]. Napi$ prosim prodejni e-mail, ve kterém ctenare
vyzves k nakupu produktu se slevou [uvedte procentualni hodnotu] %.

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

Jaké jsou atraktivni pfedméty e-mailli o [definujte produkt/sluzbu/
obor]?

Jak mohu wvytvofit chytlavy pfedmét e-mailu, ktery povede k
otevreni a kliknuti?

Jak mohu v pfedmétu e-mailu pouzit trochu humoru?

Jak mohu vytvorit predmét e-mailu, ktery oslovi zajmy a potfeby
meho cilového publika?

Jaké jsou zpUsoby pouZiti personalizace v pfedmétu e-mailu pro
zvySeni poctu otevreni?
MUZe$ navrhnout pfedmét e-mailu, ktery by vyuZival principu

strachu z promeskani prilezitosti (FOMO)?

Jaké jsou nejucinnéjSi predméty e-mailu pro opétovné zapojeni
neaktivnich zakaznik{?

Jak mohu vytvorit predmét e-mailu, ktery bude jasny a zajimavy,
ale ne pfilis dlouhy?
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Priklad pouZitr:
PROMPT

Na&$§ [(éetni program] je dokonalym FeSenim [pro komplikovanou Géetni agendu], se kterou
se potyka mnoho nasich zdkaznik(i. Nabizi [pfehlednost], [efektivnost] a [spravnost], diky
nimz je pro [profesionalni Géetni] nezbytnosti. Napiste prodejni e-mail, ktery vyzdvihuje
produkt/sluZbu a vybizi zdkazniky k akci.

VYSLEDEK

Dobry den,

Jste profesionalnim Ucetnim, ktery se kazdodenné potyka s komplikovanou Uéetni
agendou? Pokud ano, mame pro vas skvélou zpravu - nas Géetni program je dokonalym

feSenim, které vdm muiZe uleh&it praci a uSetfit spoustu éasu.

Nase feseni nabizi pfehlednost, efektivnost a spravnost, coz jsou vlastnosti, které jsou pro
kaZzdého profesionélniho Géetniho nezbytnosti. Diky nasemu programu budete mit
kontrolu nad celou Géetni agendou a mlZete se tak soustfedit na svou praci a na rozvoj

vaseho podnikani.

Chceme vdm ukézat, jak n&8 (€etni program miZe zménit vasi praci a usnadnit vdm

kazdodenni Gkoly. Proto vas zveme k vyzkouSeni nasi demo verze, kterou miZete vyuZzit
zcela zdarma a bez jakychkoli zdvazk(. Pfesv8déte se sami, jak snadno a rychle miiZete

pracovat s nasim fedenim.

Nebud'te zbytetné zatiZeni sloZitou U€etni agendou. S nasim programem muZete byt v

klidu a mit v8e pod kontrolou. Tak nevahejte a vyzkouSejte nasi demo verzi jesté dnes.

S pozdravem,

‘== Regenerate response



http://www.stastnava.cz/

WWW.STASTNAVA.CZ

Tvorba prodejniho e-mailu

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Nas [definujte produkt nebo sluzbu] je dokonalym feSenim [definujte
problém], se kterym se potykd mnoho nasich zadkaznik(. Nabizi [benefit
1], [benefit 2] a [benefit 3], diky nimzZ je pro [cilovou skupinu] naprosto
zasadni. Napi$ prodejni e-mail, ktery vyzdvihuje produkt/sluzbu a vybizi
zakazniky k akci.

Uvadime na trh [definujte novy produkt]. Je urcen pro [definujte cilové
publikum]. Toto jsou tfi hlavni vlastnosti/vyhody [benefit 1], [benefit 2],
[benefit 3]. Napi$ prodejni e-mail, ve kterém cCtenare vyzveS k nakupu
produktu se slevou [uvedte procentualni hodnotu] %.

Vytvor prodejni e-mail pro potencialni zakazniky, ktery bude obsahovat:
Pozdrav: [[méno prijemce],

Uvod: Jsme [vloZte nazev vasi firmy] a specializujeme se na [vloZte nazev
vaseho produktu/sluzby].

Vyhody: N&s [vloZte nazev vaseho produktu/sluzby] nabizi nékolik vyhod,
v€etné [vlozte prvni benefit], [vloZte druhy benefit] a [vloZte treti benefit].
Vyzva k akci: [VloZzte jasnou a presvédcivou vyzvu k akci, napfiklad
.Naplanujte si jesté dnes ukazku” nebo ,Zaregistrujte se do bezplatné
zkusebni verze"].

Pocit naléhavosti nebo nedostatku: [VloZte popis vyzvy zaloZeny na
naléhavosti nebo nedostatku, napriklad ,Vyuzijte nasi casové omezené
nabidky” nebo ,Zapojte se do naseho exkluzivniho programu, dokud
jsou jesté volna mista”].

Kontaktni informace: V pfipadé jakychkoli dotazd nebo potfeby dalSich
informaci nads prosim kontaktujte [vioZte preferovany zpUsob kontaktu,
napfiklad telefon, e-mail nebo chat] na adrese [vlozte e-mailovou adresu
nebo telefonni Cislo vaseho tymul.

Podpis: Dékujeme, [vloZte své jméno].
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PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

PomUZe$ mi napsat presveédcivy predmét, ktery povzbudi prijemce
k otevieni mého prodejniho e-mailu?

Jak vytvorit poutavou Uvodni vétu, ktera ctenare zaujme?

Jakymi zpUsoby Ize v prodejnim e-mailu ziskat dUvéru Ctenare?

MUOZe$ navrhnout techniky pro vytvoreni pocitu naléhavosti v
prodejnim e-mailu?

Jak mohu pomoci pfibéhu vytvofit emocionalni spojeni se
zakaznikem a presvédcit ho, aby jednal?

Jaké jsou ucinné zpUsoby, jak v prodejnim e-mailu zdUraznit
benefity a jedinecnou hodnotu mého produktu nebo sluzby?

PomUzZete mi vytvofit jasnou a presvédcivou vyzvu k akci, ktera
zakaznika povzbudi k dalSimu kroku?

Jaké jsou zpUsoby personalizace prodejniho e-mailu, aby vice
odpovidal potfebam a zajmam zakaznika?

Jak mohu v prodejnim e-mailu pouzit fakta, abych si u Ctenare
vybudoval dlvéryhodnost a dlvéru?

MUZe$ navrhnout zpUsoby, jak po odeslani prodejniho e-mailu
zUstat v kontaktu s potencidlnim zakaznikem, aniZz byste byli
prilis vlezli nebo agresivni?
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Psani e-mailu pro nové
zakazniky vasi sluzby

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Vygeneruj zakaznikdm po provedeném nakupu e-mail s informacemi o
nakupu. E-mail by mél zacinat pozdravem, ktery bude obsahovat jméno
zakaznika, podékovani za nakup [vloZzte nazev produktu/sluzby] a
seznam doporucenych krokl pro onboarding, v€etné [vloZte prvni krok],
[vlozte druhy krok] a [vloZte treti krok]. V e-mailu by méla byt také
nabidnuta pomoc vaseho tymu a uvedeny kontaktni udaje, na které se
zdkaznik mUZe obratit, v€etné [vloZte preferovany zplsob kontaktu] a
[vlozte e-mailovou adresu nebo telefonni Cislo ¢lena vaseho tymul]. Jako
podpis pod e-mail pouZijte [vloZte své jméno].

Napiste uvitaci e-mail mym zdkazniklim po zakoupeni [nazev produktu].
Poblahoprejte jim k ndkupu a vyzvéte je, aby s vami z(stali v kontaktu,
abyste jim mohli nadale pomahat resit [problém].

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

Napi$ vstupni (onboarding) e-mail pro nového zakaznika, ktery
bude obsahovat stru¢ny prehled nasich produktl a sluzeb.

MUOZe$ pfipravit e-mail, ktery pfivitd nové zakazniky nasi
spolecnosti a poskytne jim dulezité informace o nastaveni jejich
uctu?

NapiSte uvodni e-mail, ktery popisuje postup pfistupu k nasim
produktim a sluzbam a jejich zakladni pouZzivani.
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MUZe$ napsat e-mail s vysvétlenim nasich zasad a postupl pro
zakaznickou podporu a fakturaci?

Napis Uvodni e-mail, ktery novym zakaznik(im predstavi nas tym
a poskytne kontaktni informace pro pripadné dotazy nebo
pripominky.

M0Ze$ vytvofit Uvodni e-mail, ktery zd0razni ddleZitost
spokojenosti zakaznik( a nas diraz na jejich dobrou zkuSenost s
nasim produktem/sluzbou?

Napis e-mail, ktery obsahuje ¢asovou osu jednotlivych milnikd v
procesu onboardingu zakaznik{.

MU0Ze$ pfipravit e-mail, ktery bude nové zdkazniky vybizet k
tomu, aby se ptali a obratili se na nasi podporu béhem procesu
onboardingu?

Napi$ Uvodni e-mail, ve kterém zdUlraznite zdroje a nastroje,
které maji novi zakaznici k dispozici pro Uspésny onboarding v
ramci nasi sluzby.

MUZe$ vytvorit e-mail, ktery bude koncit vyjadfrenim nadseni z
prichodu nového zakaznika a zddraznénim naseho zavazku k
jeho uspéchu?
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Napsani e-mailu o opusténi
koSiku

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Vygeneruj e-mail o opusténi koSiku pro potencialni zakazniky, ktery
obsahuje:

Pozdrav: [jméno prijemce],

PFipominka: V koSiku jste nechali [vlozte nazev produktu/sluzby].
Vyhody: [VloZte nazev vaSeho produktu/sluzby] nabizi [vloZte prvni
vyhodu], [vloZte druhou vyhodu] a [vloZte treti vyhodul.

Vyzva k akci: DokoncCete nakup a vyuZijte [vloZzte svou nabidku nebo
slevu].

Kontaktni informace: V pripadé potfeby nas kontaktujte [vioZte
preferovany zplsob kontaktu, napriklad telefon, e-mail nebo chat] na
adrese [vlozte e-mailovou adresu nebo telefonni cislo vaseho tymul.
Podpis: Dékujeme, [vloZte vase obchodni jméno].

Napis sekvenci 3 e-maild pro potencialni zakazniky, ktefi zacali
nakupovat [produkt], ale nakup nedokoncili. VyuZijte urgenci tim, Ze
jejich sleva [procentualni hodnota] % vyprsi za 48 hodin, a ve vSech e-
mailech pouZij zabavny ton.

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

Napiste potenciadlnim zdkaznikim e-mail o opusténi koSiku,
ktery je povzbudi k dokonceni nakupu.

MUZeS pripravit e-mail, ktery potencidlnim zakaznik(m
pfipomene polozky ponechané v koSiku a pobidne k dokonceni
nakupu?
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Napi$ e-mail o opusténi kosiku, ve kterém zdUrazni$ vyhody
produktt, které maji v kosiku.

DokaZes$ sestavit e-mail, ktery se bude zabyvat béznymi dlvody
opusténi nakupniho kosiku a nabidne rfeseni?

Napi$ e-mail o opusténi koSiku, ktery bude obsahovat specialni
nabidku nebo slevu motivujici k nakupu.

Dokaze$ vytvofit e-mail o opusténi kosiku, ktery zddrazfiuje
pohodli a bezpecnost naseho platebniho procesu?

Napi$ e-mail, ve kterém predstaviS podobné nebo doplnkové
produkty, které by zakaznika mohly zajimat.

MUZe$ pripravit e-mail s ¢asové omezenou nabidkou, kterd by
zakaznika priméla dokoncit nakup?

NapiS e-mail o opusténi koSiku, ktery bude obsahovat
hodnoceni nebo recenze zadkaznikl, abychom si vybudovali
dlvéryhodnost.

DokazeS vytvofit e-mail, ktery bude koncit podékovanim
zakaznikovi za jeho pozornost a zopakovanim vyhod plynoucich
z dokonceni jeho nakupu?

=D
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Vytvareni newsletteru

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Prompt 1: Analyzujte ton a styl tohoto textu: [vloZzte text, ktery
reprezentuje vas ton a styl psanil.
Prompt 2: PouZijte tento tdn a styl psani v e-mailu, ktery [popiste e-mail].

Vygeneruj tydenni e-mailovy newsletter pro potencialni zakazniky, ktery
obsahuje:

Pozdrav: [[méno prijemce],

Aktualizace: Mame pro vas vzrusujici novinky!

Obsah: Nase [vloZte néco, co chcete prezentovat] je v provozu a miZete
se na ni podivat zde [uvedte odkaz].

Vyhody: To vdm pomdze [vloZte prvni pfinos], [vloZte druhy pfinos] a
[vloZte treti pFinos].

Vyzva k akci: Pokud chcete [hlavni prinos] bez [hlavni namitka], mame
Néco presné pro vas.

Podpis: NapiSeme vam pristi tyden, [vlozte své obchodnijméno].

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

NapiS tydenni e-mailovy newsletter pro naSe zakazniky, ktery
upozornuje na nové produkty, propagacni akce a udalosti.

MUZe$ pripravit e-mail se stru¢nym prehledem nejoblibenéjsich
¢lankd a obsahu za uplynuly tyden?

NapiS tydenni e-mailovy zpravodaj, ktery bude prezentovat
Uspésné pribéhy a reference zakazniku.
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Dokazes sestavit e-mail, ktery bude obsahovat novinky a trendy
relevantni pro nase zakazniky?

Napiste tydenni e-mailovy newsletter, ktery nabizi tipy a zdroje,
které zadkazniklim pomohou dosahnout jejich cild.

MUZe$ vytvorit e-mail se specidlnimi akcemi a slevami na nase
produkty a sluzby?

Napiste e-mail, ktery pfijemce upozorni na nadchazejici udalosti,
webové seminare a workshopy pro nase zakazniky.

MUZete pripravit e-mail, ktery by informoval o novych
produktech a funkcich, které pripravujeme?

NapiSte tydenni e-mailovy newsletter, ktery prezentuje obsah
vytvoreny uZivateli a podporuje zapojeni zakaznikd.

Generovani novych napadu
pro newsletter

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Navrhni mi ndpady na content pro muj newsletter na [téma], ktery bude
relevantni pro mé [konkrétni publikum]? Mé publikum tvofi pfedevsSim
[demograficka/cilova skupina], ktera se zajima o [konkrétni zajem nebo
potfebu]. Chci ziskat [cil newsletteru] a poskytnout mému publiku [typ
informaci], které jim pomohou ziskat [pozadovany vysledek]. Konkrétné
hledam [typ obsahu], ktery poskytne [poZadovany efekt] a bude
rezonovat s [konkrétni potfebou] mého publika.
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Psani uvitaciho e-mailu pro
zakazniky

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]:

NapiSte e-mail na uvitanou novym zakaznikim [popiste vasi spolecnost].

Napis e-mail na uvitanou novym zakazniklim, zminte jejich prihlaSovaci
Udaje a sdélte jim, Ze se na vas mohou obratit s pfipadnymi dotazy na
adrese [vloZte e-mail zakaznického servisu].

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

NapiSte uvitaci e-mail pro nové zakazniky s pfehledem nasich
produktt a sluzeb.

Dokazes pfipravit e-mail, ktery uvitd nové zakazniky a nabidne
jim podporu v zacatku pouzivani nasi sluzby?

Napi$ uvitaci e-mail, ktery popisuje postup pfistupu k nasim
produktlim a sluzbam a zahdjeni jejich pouzivani.

MUZe$ napsat e-mail, ktery zadkaznika sezndmi s nasim tymem a
poskytne mu kontaktni informace pro pripadné dotazy nebo
obavy?

Napiste uvitaci e-mail, ve kterém zddrazni§ dUleZitost
spokojenosti zakaznikd a nas zajem o jejich Uspéch.
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Psani, cold“ e-mailu

DOPLN [POLICKA K VYPLNENI]

Napi$ e-mail pro [popiSte potencialniho zakaznika], ktery se potyka s
[typickym problémem] a chce [uvedte typickou motivaci vaseho
zakaznika]. Uved, Ze naSe nabidka je [popiSte nabidku], zaruka je
[definujte zaruku] a naSe reference jsou [vloZte reference]. Pozvi je, aby
si se mnou naplanovali hovor. PouZij pratelsky ton a napis kratky e-mail.

Napiste e-mail pro studeny kontakt o 200 slovech, ktery bude obsahovat:
Pozdrav: Dobry den [jméno]
Nabidka: [napf: B&hem pristiho tydne vam zajistime 10 schizek, jinak

nebudete platit.]
Ovéreni/reference: [napr. Pracovali jsme jiz s 83 klienty ve stejnem

oboru.]
Vyzva k akci: [napf. Pokud mate zajem zarezervujte si misto v mém

kalendari.]

PROMPTY ZALOZENE NA OTAZKACH

MUZeS napsat cold e-mail pro potencialni zakazniky, ktery zacina
slovy ,Vazeny [[méno potencialniho zakaznika]“?

Napis cold e-mail pro potencidlni zakazniky, ktery bude
obsahovat vétu o nasi spolecnosti: ,Jsme [nazev spolecnosti] a
specializujeme se na [odbornost spolecnosti]”.

MUZe$ pro potencidlni zdkazniky vytvorit cold e-mail, ktery by
vysvétloval jedinecné vyhody nasich produktt/sluzeb?
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NapiS cold e-mail pro potencialni zdkazniky, ktery bude
obsahovat specialni nabidku: ,VyuZzijte nasi [definujte specialni
nabidku] jeSté dnes!”

DokazeS pro potencialni zakazniky vytvofit cold e-mail, ktery
zdlrazni nas zajem o spokojenost zakaznikl?

NapiS cold e-mail pro potencialni zakazniky, ktery bude
obsahovat vyzvu k akci: ,Kontaktujte nas jeSté dnes a dozvite se
vicel”

MUZeS napsat cold e-mail pro potencidlni zakazniky, ktery
zdurazni hodnoty a poslani nasi spolecnosti?

NapiS cold e-mail pro potencialni zakazniky, ktery obsahuje
reference soucasnych zakaznik(: ,Podivejte se, co o nas fikaji
nasi spokojeni zakaznici...”

MU0Ze$ pro potencialni zakazniky vytvofit cold e-mail, ktery jim
vysvétli, pro¢ by si méli vybrat nasSi spoleCnost a ne nasi
konkurenci?

NapiS cold e-mail pro potencialni zakazniky, ktery konci
personalizovanou zpravou: ,TéSime se na spolupraci s vami,
[[méno potencialniho zakaznika]!
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Zavéerem

Kategorii Promptovani pro Technickou knihovnu pfipravila
Lucie Svoboda (https://luciesvoboda.cz/) ve spolupraci s Al
Institutem (https://www.aiinstitute.cz/).

DEKUJEME ZA POZORNOST

A prosim pamatujte, informace v téchto prlvodcich jsou
urcené pouze vam k osobnimu pouZziti. Jejich sdileni a(nebo)
dalSi Sifeni neni moZné bez predchozi domluvy s Lucii
Svoboda.
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